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Arbeitsblatt 1
Mein erstes Jahr

Kunde/Kundin: Wählen Sie eine Nummer. Analog dazu gibt es unten eine Karte für Ihre/-n Partner/-in. Suchen Sie auf 
der Webseite eines Möbelhauses nach drei passenden Produkten, die Ihnen gefallen. Sie möchten sich die Produkte im 
Möbelhaus ansehen und haben Fragen dazu. Notieren Sie die Fragen. Rollenspiel: Sie sind im Möbelhaus und lassen sich 
vom Verkäufer / von der Verkäuferin beraten.

1
Sie brauchen eine neue 
Küche. Sie wollen maxi-
mal 9000 Euro bezahlen. 
Herd und Backofen 
haben Sie schon. Bei der 
Farbe der Küche sind Sie 
sich noch unsicher.

2
Sie suchen für Ihr 
Schlafzimmer ein Bett 
in der Größe 220 x 180 
cm mit Platz darunter.

3
Sie wollen ganz 
neue Badmöbel und 
außerdem Dinge wie 
einen Teppich, einen 
Duschvorhang und eine 
Klobürste.

4
Sie suchen einen 
Küchentisch, den man 
größer machen kann, 
wenn Gäste kommen.

Verkäufer/Verkäuferin: Ihr/-e Partner/-in wählt eine der Situationen 1 - 4. Lesen Sie dazu Ihr Kärtchen durch. Suchen 
Sie dann im Sortiment eines Möbelwebshops nach passenden Produkten, und notieren Sie Vorschläge. Rollenspiel: Der 
Kunde / Die Kundin hat einen Termin bei Ihnen im Möbelhaus und will die Produkte ansehen. Helfen und beraten Sie. 

1
Bieten Sie Küche, 
Lieferung und Service 
an. Maximal 9000 Euro 
sind im Budget. Es gibt 
ein Planungstool für 
Küchen. Für eine ge-
naue Skizze der Küche 
braucht Ihr Team aber 
einen Besuchstermin zu 
Hause.

2
In einem Schlafzimmer 
fehlt noch ein Bett in der 
Größe 200 x 180 cm mit 
Platz darunter.
Zeigen Sie hohe und 
niedrigere Betten.

3
Gesucht werden ganz 
neue Badmöbel und 
außerdem Dinge wie 
ein Teppich, ein Dusch-
vorhang und eine 
Klobürste.

4
Haben Sie auch einen 
Küchentisch, den man 
größer machen kann, 
wenn Gäste kommen? 
Sicher!
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Szenario: Möbel kaufen

Glückwunsch zu Ihrer neuen Wohnung! Jetzt brauchen Sie nur noch ein paar Möbel. Informieren Sie sich zuerst online, 
und besuchen Sie dann ein Möbelhaus. Zum Glück kann man Sie dort gut beraten. Wählen Sie zu zweit eine der Situatio-
nen 1 bis 4. Tauschen Sie danach die Rollen, und wählen Sie eine andere Situation.
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Arbeitsblatt 2
Rekord! Rekord! Rekord?

1. Diskutieren Sie zu zweit oder in der Kleingruppe die Informationen dieser kreativen Deutschlandpräsentation.

Deutschland, Land der Rekorde

A. Deutschland ist das europäische Land mit den meisten Einwohnern.
B. Deutschland ist Europas Wirtschaft mit den teuersten Lebensmittelpreisen.

C. Deutschland hat einen jüngeren Regierungschef als jedes andere Land Europas.
D. In Deutschland steht der höchste Berg der Alpen.

2.  Welcher Rekord aus der Liste ist wahr? Welche sind es nicht? Ein Tipp: Die Liste unten zeigt ein paar Länder, die 
eigentlich die Rekorde an der Stelle von Deutschland haben.

- Frankreich und Italien
- zum Beispiel Finnland
- zum Beispiel Norwegen oder die Schweiz

3.  Wie fragt man nach den Informationen aus der Liste von Aufgabe 2? Formulieren Sie Fragen. Vergleichen Sie dann 
mit der Lösung unten. Sie zeigt eine Modellantwort. Auch andere Formulierungen sind möglich. Wissen Sie, welche 
Person bei C und welcher Berg bei D gemeint sind?

                                         , Land der Rekorde

4.  Machen Sie kreatives Marketing für Ihr Land, und präsentieren Sie „Mein Land in Rekorden“. Finden Sie dazu 
drei wahre Rekorde zu Ihrem Land, aber überlegen Sie sich auch eine Lüge. Kann die Klasse raten, welche Rekorde 
stimmen und welcher nicht? Präsentieren Sie so, dass es nicht einfach für sie wird. Als visuelle Unterstützung 
können Sie vier Slides mit Bildern planen. Nach der Diskussion können Sie den anderen Zeit geben, zu zweit Ihre 
Informationen zu diskutieren.
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Kreatives Marketing

In dieser Präsentation wird gelogen, aber keine Sorge: Sie dürfen es später auch. Beim „kreativen Marketing“ müssen 
Rekorde nämlich nicht immer wahr sein. Diskutieren Sie über Deutschland, und präsentieren Sie dann Ihre Heimat.
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Arbeitsblatt 3
Deutsch im Beruf

Reise: Wer reist? Name/
Abteilung:

Reisezweck: genaues Datum / 
Dauer:

Reiseziel  
(Adresse):

Ansprechperson 
vor Ort:

Ablaufplan:
Machen Sie einen genauen Ablaufplan für jeden Tag der geplanten Reise ( Tag 1:  Anreise:  Verkehrs-
mittel: … / Abfahrt/Abflug um … von: … / Ankunft um … in …). Berücksichtigen Sie dabei alle Termine! 

Tag 1  (… / …  / 2023)
Abfahrt um:                Uhr / von: …

Tag 2  (… / … / 2023) Tag 3   (… / …  / 2023) 

Was ist noch nötig? 
Buchungen (Fahrkarten/Flugtickets/Hotel/Mietwagen/Veranstaltungen …), Reisepass, Visum, Zahlungsmittel, geschäftli-
che Dokumente, Kontakteliste, Firmenlaptop und/oder Software für Präsentationen?

Buchungen/Reisedokumente: Geschäftsdokumente und Geräte:
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Dienstreisen – gut geplant

Sie sollen für sich oder auch für Ihren Chef oder Ihre Kollegin eine Dienstreise organisieren. Überlegen Sie 
sich das Ziel und den Zweck der Reise, und orientieren Sie sich bei Ihrer Planung an dieser Struktur. Planen 
Sie dafür möglichst genau, z. B. auch mit Zugfahrzeiten und einem Hotel unweit des Treffpunkts. 
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